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Welche Strategien wendet Ihr an/empfehlt Inr Mandanten, um Lieferketten aus
umsatzsteuverlicher Sicht effizient zu gestalten und Risiken zu minimieren?

Gerade bei internationalen Dienstleistungen wie Consulting, Cloud-Dienstleistungen
oder Software-as-a-Service (Saa$) ist die korrekte Behandlung der Umsatzsteuer oft
eine Herausforderung - oder wie sehr |hr das?

Welche konkreten Berihrungspunkte habt |hr mit umsatzsteuerlichen Sachverhalten
im internationalen Bereich - 16st |hr die selbst, gebt Ihr diese immer weiter? Und in der
Beratung - sind diese bei Euch ein Sonderbereich? Gibt es bei Euch Richtlinien fir die
Behandlung umsatzsteuerlicher Sachverhalte?
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